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TISKOVÁ ZPRÁVA 
 
Únor 2009 
Ke zveřejnění: okamžitě 
 
INOVIO Schvalování došlých faktur – nový software pro SMB. 
 

Společnost Tactica Management, s.r.o. uvádí dnes na český trh nový produkt INOVIO Schvalování 

došlých faktur. Jedná se bezesporu o unikátní a inovativní řešení z oblasti workflow pro SMB. 

Praha, 4.2.2009 –Počátkem letošního roku vstupuje na český trh nový výrobce a dodavatel workflow 

řešení pro trh SMB, společnost Tactica Management, s.r.o. Po náročném vývoji a následném testování 

přináší zákazníkům inovativní software, určený pro řízení workflow došlých faktur (elektronický oběh 

dokladů). Tento produkt je určen zejména segmentu malých a středních firem, kde dokáže účinně zefektivnit 

proces schvalování došlých faktur a jejich průchod firmou.  

 

O produktu: 

Produkt INOVIO je intranetový firemní portál, který umožňuje elektronický oběh dokladů, jejich 

schvalování, vyhledávání a evidenci. Vnáší tak účinné překážky neodůvodněnému odtoku firemních financí 

tím, že automatizuje pravidla nakládání a proplácení došlých faktur v rámci společnosti. Díky webovým 

technologiím je INOVIO v provozu 24h denně a dostupné odkudkoliv pro oprávněné uživatele. 

Přínosy pro zákazníky: 

Produkt INOVIO přináší zejména okamžitou kontrolu nad odlivem financí z firmy. Díky elektronickému 

zpracování dokladu účinně předchází dvojím úhradám dodavatelům. Jakákoliv faktura je díky zabudované 

DMS architektuře dohledatelná do 10s., díky archivaci všech položek INOVIO vylučuje ztrátu jakéhokoliv 

dokladu. Díky své online technologii je INOVIO pro své uživatele přístupné kdykoliv a kdekoliv – čímž činí 

schvalování faktur a jejich správu maximálně efektivní. Nasazením systému INOVIO zákazník běžně ušetří 

až 80% nákladů na schvalování došlých faktur. Dodavatel systému, společnost Tactica Management, s.r.o. 

garantuje nasazení systému do několika dnů. Vzhledem k flexibilitě tohoto produktu odpadá náročná 

konfigurace a testování, INOVIO se velice brzy začlení do firemních procesů schvalování dokladů, které 

posléze zefektivní a zpřehlední. 
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INOVIO Samoučení:  

INOVIO je vybaveno unikátní funkčností – INOVIO Samoučení. Produkt INOVIO se sám naučí workflow 

(toky/cesty) dokladů a bude účetní doklady dle těchto pravidel automaticky a bez zdržení směrovat ve vaší 

firmě. Ať už se jedná o  složitější pravidla nebo jednoduchá pravidla, INOVIO se je jednoduše a rychle 

naučí. Pokud budete chtít zákazník pravidla změnit, INOVIO se samo naučí nová pravidla a následně 

nepovolí odchylky v procesu. 

Citace: 

Miroslav Prkna, Sales Manager: 

“Odliv finančních prostředků z firmy je nutné mít pod kontrolou nasazením striktních pravidel 
schvalování a proplácení faktur.“ 

 

Odkazy: www.inovio.cz  - domovská stránka produktu INOVIO Schvalování faktur došlých 

 

 
Za Tactica Management, s.r.o. 
 
Tomáš Haškovec - Marketing Specialist 
Tel: +420 775 112 177 
E-mail: tomas.haskovec@inovio.cz  
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